
RATTACHÉ(E) À LA DIRECTION COMMERCIALE, VOUS AUREZ POUR MISSIONS :

Maison fondée en 1928 à Paris, NOBILIS est un éditeur de tissus d’ameublement et de papiers peints haut de gamme. 
Nous proposons un catalogue de plus de 10 000 références, distribuons nos produits dans le monde entier et 
participons aux projets de décoration intérieure les plus prestigieux.

•	  L’accueil et le conseil auprès des clients professionnels (architectes, décorateurs, tapissiers…)
•	  Le soutien de ces mêmes clients dans le suivi de leurs projets lorsque ceux-ci intègrent nos créations
•	  L’accueil et le conseil des clients particuliers lorsque ceux-sont sont envoyés par un client professionnel
•	  L’accueil téléphonique et la gestion des demandes par mail
•	  Le suivi administratif du secteur Sud-Est (passage de commandes via notre système informatique, consultation des 

stocks, gestion des expéditions…)
•	  La bonne tenue du showroom
•	  La gestion du stock d’échantillons

Le poste est à pourvoir dès maintenant
Type de contrat : CDI, temps plein (37h30)
Salaire à partir de 35k bruts annuels, selon profil et expérience
Lieu du poste : Le Cannet - Show Room ouvert de 9h à 17h30
Avantages : Accord d’Intéressement, Titres Restaurants, Épargne salariale.

Vous pouvez postuler directement sur notre page «Contact»

C D I

Responsable  showroom de Cannes H/F

NOBILIS recherche la, ou le responsable de son showroom professionnel de Cannes.

Il s’agit d’un poste que vous occuperez en autonomie tout en formant un binome fort avec la responsable commerciale 
terrain du secteur Sud-Est (secteur allant de Monaco à Montpellier) et en bénéficiant du soutien de la maison mère 
basée à Paris. Il s’agit d’un CDI du lundi au vendredi de 9h à 17h30.

Passionné.e par l’univers de la décoration d’intérieur, vous savez être autonome, avez un excellent sens du relationnel et 
un sens artistique aiguisé.
Vous avez la maîtrise des outils informatiques, un bon niveau en anglais et disposez d’une capacité d’organisation et 
d’adaptation importante, ce poste étant à la croisée des chemins entre le conseil clients et l’administration des ventes.

VOTRE PROFIL

VOS QUALITÉS

•	 Autonomie
•	 Capacité d’écoute
•	 Aisance relationnelle
•	 Force de proposition
•	 Rigueur organisationnelle


